
Variáveis para formação de preço
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Objetivo

A funcionalidade de Variáveis de formação de preço tem como objetivo definir os fatores que afetam o preço de
produtos ou serviços, permitindo configurar as variáveis necessárias para calcular custos e margens de forma
precisa, facilitando ajustes conforme mudanças em custos, impostos e margens de lucro, garantindo uma
precificação correta e competitiva.

Acesso disponível em: Módulo Vendas > Listas > Variável de formação de preço.

Processos
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Ao acessar a funcionalidade de Variáveis para formação de preço são exibidos os filtros e botão pesquisar, botão
Novo, grid de informações e o botão Mais opções.

Filtros e botão pesquisar

Após a aplicação dos filtros, deve-se clicar no botão Pesquisar para exibir as informações na grid.

Variável para formação de preço

Para cadastrar uma Variável para formação de preço, deve-se clicar no botão Novo. A tela correspondente será
exibida, permitindo a execução do processo.

Nessa tela, serão exibidos os seguintes campos para preenchimento:

Descrição: deve-se informar uma descrição para identificação da variável de formação de preço;

Forma de cálculo: deve-se selecionar uma das opções para a forma de cálculo: Margem de contribuição, Markup
ou Margem de lucro.

Ao selecionar a opção Margem de contribuição, os seguintes campos serão exibidos:
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Despesas variáveis de venda

Frete (%): percentual referente ao frete que será incluído no cálculo;

Comissões (%): percentual destinado às comissões de venda;

ICMS (%): percentual referente ao Imposto sobre Circulação de Mercadorias e Serviços;

PIS/COFINS (%): percentual referente às contribuições para o PIS e COFINS;

IPI (%): percentual referente ao Imposto sobre Produtos Industrializados;

Outros impostos de venda (%): percentual que contempla outros impostos incidentes sobre a venda;

Outras DVV's (%): percentual referente a outras despesas variáveis de venda;

Total DVV's (%): percentual total das despesas variáveis de venda.

Preço de venda

Margem de contribuição (%): percentual referente à margem de contribuição aplicada;
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Margem de contribuição mín. (%): percentual mínimo estabelecido para a margem de contribuição.

A Margem de contribuição é o valor que sobra da receita de vendas após o desconto dos custos variáveis (como
matérias-primas, comissões, impostos sobre vendas, etc.). Ela indica quanto a empresa tem disponível para cobrir os
custos fixos e gerar lucro.

Ao selecionar a opção Markup, os seguintes campos serão exibidos:

Preço de venda

Markup Div.: valor do markup aplicado na divisão para calcular o preço de venda;

Markup Mult.: fator multiplicador do markup aplicado ao custo para determinar o preço de venda.

Markup é um percentual aplicado sobre o custo de um produto ou serviço para determinar o preço de venda. Ele
representa a margem que a empresa deseja adicionar ao custo para cobrir despesas operacionais, impostos e gerar
lucro.

Ao selecionar a opção Margem de lucro, os seguintes campos serão exibidos:
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Despesas fixas

Despesas administrativas (%): percentual das despesas administrativas que impactam no cálculo;

Despesas marketing (%): percentual das despesas relacionadas às atividades de marketing;

Outras despesas (%): percentual de outras despesas fixas não especificadas;

Total despesas fixas (%): percentual total das despesas fixas.

Despesas variáveis de venda

Frete (%): percentual referente ao frete que será incluído no cálculo;
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Comissões (%): percentual destinado às comissões de venda;

ICMS (%): percentual referente ao Imposto sobre Circulação de Mercadorias e Serviços;

PIS/COFINS (%): percentual referente às contribuições para o PIS e COFINS;

IPI (%): percentual referente ao Imposto sobre Produtos Industrializados;

Outros impostos de venda (%): percentual que contempla outros impostos incidentes sobre a venda;

Outras DVV's (%): percentual referente a outras despesas variáveis de venda;

Total DVV's (%): percentual total das despesas variáveis de venda.

Preço de venda

Margem de contribuição (%): percentual referente à margem de contribuição aplicada;

Margem de contribuição mín. (%): percentual mínimo estabelecido para a margem de contribuição.

A Margem de lucro é um indicador financeiro que expressa a proporção do lucro em relação à receita total de vendas.
Ela é utilizada para medir a eficiência de uma empresa em gerar lucro a partir de suas vendas e pode ser expressa em
valor absoluto ou como um percentual.

Botão Mais opções

Ao selecionar um registro e clicar no botão Mais opções, serão exibidas as seguintes ações:

Ativar/Inativar: exibe uma mensagem de confirmação para ativar ou inativar a Variável para formação de preço
selecionado;

Copiar: permite copiar a Variável para formação de preço selecionado.

Grid de informações

Na grid, são apresentados os registros conforme os filtros selecionados.



Para cada registro, será exibida a ação:

 ao clicar nesse ícone ou dar duplo clique na linha do registro, a tela Variável para formação de preço será

exibida, permitindo as devidas alterações;

Acesse a área de vídeos e confira os tutoriais!!

Voltar ao topo
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